
Compliance Business Development Manager 

(m/w/d) 

 

Über uns 
Seit der Gründung im Jahr 2020 bietet die ECOPV-EU GmbH internationale Beratungs- und 
Managementdienstleistungen im Bereich der Umwelt- und Nachhaltigkeitsvorschriften sowie 
der Produktkonformität mit einer positiven, freundlichen und professionellen Philosophie an. 
 
Als professioneller EPR-Compliance-Dienstleister sind unsere Kunden meist kleine, mittlere 
und große Unternehmen mit internationalen Handelsbeziehungen. Wir versorgen mehr als 
7.000 Kunden weltweit mit Compliance-Lösungen für ihre Produkte in Deutschland und 
Europa. Unser großer Kundenstamm und unsere freundlichen, professionellen Compliance-
Dienstleistungen haben uns zu einem der führenden Dienstleister in Deutschland gemacht. 
 

Ihr Aufgabenbereich 
l Recherche von Marktinformationen und Ermittlung potenzieller Kundengruppen auf der 

Grundlage eines umfassenden Verständnisses von EPR 
l Kontaktaufnahme und Entwicklung neuer Kunden auf allen wichtigen Plattformen 
l Kontaktaufnahme mit potentiellen Neukunden und Unterstützung bei Vertragshandlung 
l Unterstützung für Compliance Berater bei der Erstellung von Preisangeboten für Kunden, 

bei der Unterzeichnung von Verträgen und bei der Verfolgung der Zahlungsabwicklung 
l Sicherstellung eines kohärenten Informationsaustauschs innerhalb des Teams und 

aktive Unterstützung von Verkaufs- und Kundenaktivitäten 
l Lösungsorientierte Bearbeitung von Problem, die während des Verkaufsprozesses 

auftreten können 
l Erledigung der Arbeit in organisierter und verantwortungsvoller Weise, um die 

Vollständigkeit der Arbeit zu gewährleisten 
 

Ihr Profil 
l Erfolgreich abgeschlossenes Studium oder vergleichbare Qualifikation 
l Vertriebserfahrung in der Compliance-Branche oder verwandten Branchen, bevorzugt 

mit Amazon oder anderen plattformartigen Ressourcen 
l Erfahrung in der Prüfungsbranche oder Photovoltaikbranche sind von Vorteil 
l Gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift sowie sehr gute Deutschkenntnisse in Wort 

und Schrift  
l Sicherer Umgang mit MS Office 
l Ausgeprägte Kommunikationsfähigkeit und sicheres Auftreten 
l Ausgeprägte Teamfähigkeit und zielorientierte Arbeitsweise sowie ein hohes Maß an 

Eigeninitiative und Flexibilität 
l Gute analytische Fähigkeiten und Denkvermögen 



Wir bieten 
l Vielfältige Beschäftigungsmöglichkeiten und spannende Entwicklungsperspektiven in 

einem wachsenden Unternehmen 
l Professionelle und individuelle Schulungen für die Compliance-Branche 
l Angenehme Arbeitsatmosphäre in offener Unternehmenskultur 
l Zur Verfügungstellen aller notwenigen elektronischen Geräte auf modernste Weise 
l Flexible Vertrauensarbeitszeit 
l Regelmäßige Firmenveranstaltungen und Unterhaltung 
l Fitnesskartenzuschuss deutschlandweit gültig 

 
Wenn Sie Ideen, Engagement und Kompetenz haben, dann sichern Sie sich mit der ECOPV-EU 
GmbH Ihre berufliche Zukunft. Wir bieten Ihnen die Dynamik eines Start-ups, eine Fülle von 
Möglichkeiten und eine individuelle Arbeit mit großzügigen Prämien, die sich an Ihren 
Leistungen und denen Ihres Teams orientieren. Sie sind unser Potenzial und unsere Zukunft, 
und wir wollen ein Arbeitsumfeld schaffen, in dem Sie flexibel, kreativ und sinnvoll arbeiten 
können. 
 
Möchten Sie Verantwortung übernehmen und gemeinsam mit uns die Zukunft gestalten? 
 
Wir freuen uns auf Ihre aussagekräftigen Bewerbungsunterlagen mit Angabe Ihrer 
Gehaltsvorstellung und Ihres frühestmöglichen Eintrittstermins. Jetzt bewerben und mehr 
erfahren: dong@ecopv-eu.com. Bei der ECOPV-EU GmbH können Sie sich in einem Team 
verwirklichen und gemeinsam mit uns an einer nachhaltigen Zukunft mitwirken. 
 

https://www.hamberger.com/de/jobs-karriere-de/stellenangebote/Vertriebsleiter-DIY-mw-de-f186.html?agid=21

